
„Ich habe in 35 Jahren fast alle An -
lagefehler, die man machen kann, 
selbst erlebt. Nun kann ich dieses 
 erfah rungs gebundene Wissen an 
 Unternehmer weitergeben."  
 
– Peter Reizlein – 
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Peter Reizlein, Bank- und Diplom-Kauf-
mann, Privatinvestor und erfolgreicher 
Unternehmer seit mehr als 20 Jahren 
weiß aus eigener Erfahrung, daß Anleger 
in der klassischen Beratung nur einge-
schränkt und zuweilen recht teuer be -
raten werden.  
Es fehlt die ganzheitliche Betrachtung  
der Vermögenswerte so  wie die Unab -
hängigkeit im Angebot der Finanzan -
lagen. Der weisungsgebundene, ange-
stellte Bankberater ist eher Verkäufer als 
Be rater, da die Bank für vermittelte Geld-
anlagen eine jährliche Provision erhält. 
  
Gerade Unternehmer müssen 
zwingend die Geldflüsse und 
Werte ihres eigenen  Unter-
nehmens in eine zukunfts-
gerichtete Vermögenspla-
nung einfließen lassen. Der 
Finanzcoach kann Bilanzen   
lesen und auch Unternehmen be-
werten. 

tigt Produkte und Strategien, die tatsäch-
lich zur Situation des jeweiligen Kunden 
passen. Finanzcoaching ist stets indivi-
duelle Manufakturarbeit. 
 
Erste Finanzcoachings haben eine be-
achtliche Kosteneinsparung ergeben.  
Der Privatinvestor erhält eine wesent -  
lich höhere Rendite und eine bessere 
Ausgewogenheit in der Streuung der 
 Anlagen. Dafür muß er aber auch etwas 
leisten, indem er sich persönlich küm-
mert. 

Finanzcoaching Reizlein 
Raus aus der Kostenfalle und auf Augenhöhe mit Unternehmern!

Beim Finanzcoaching steht 
der Unternehmer zu 100% im 

Mittelpunkt. Die Vermögenspla-
nung erfolgt ganzheitlich und berücksich-

1488_UV-Wirtschaftsreport_03-2021.qxp_RZ  17.09.21  11:37  Seite 19


